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Session 2010
E3A – Pratique de la prospection, de la négociation, du suivi et de la fidélisation de la clientèle 

ETABLISSEMENT :

	Nombre d’élèves dans la division
	

	Nombre d’élèves validés
	

	Moyenne de la classe
	

	Note la plus haute
	

	Note la plus basse
	

	Nombre de notes comprises entre 0 et 4,99/20
	

	Nombre de notes comprises entre 5 et 9,99/20
	

	Nombre de notes comprises entre 10 et 14,99/20
	

	Nombre de notes comprises entre 15 et 20
	


SYNTHÈSE DES ÉVALUATIONS 

	COMPÉTENCES PROFESSIONNELLES
	ATTITUDES PROFESSIONNELLES

	Nombre de dossiers ayant obtenu une note inférieure à 2,99
	
	Nombre de dossiers ayant obtenu une note inférieure à 1,99
	

	Nombre de dossiers ayant obtenu une note comprise entre 3 et 5,99
	
	Nombre de dossiers ayant obtenu une note comprise entre 2 et 3,99
	

	Nombre de dossiers ayant obtenu une note comprise entre 6 et 8,99
	
	Nombre de dossiers ayant obtenu une note comprise entre 4 et 5,99
	

	Nombre de dossiers ayant obtenu une note supérieure à 9
	
	Nombre de dossiers ayant obtenu une note supérieure à 6
	


Observations de l’équipe pédagogique

Nom du professeur de vente responsable :
Visa :

Session 2010
E3A – Pratique de la prospection, de la négociation, du suivi et de la fidélisation de la clientèle 

ETABLISSEMENT :

Noter ci-dessous le nom des élèves non-validés

	Noms
	Prénoms
	Noms
	Prénoms
	Noms 
	Prénoms

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


STATISTIQUES PAR ÉLÈVE

	Noms des élèves
	Compétences professionnelles /12
	Attitudes professionnelles /8
	Total /20
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