BACCALAURÉAT PROFESSIONNEL VENTE

(Prospection, négociation, suivi de clientèle)

Sous-épreuve A3 :

Pratique de la prospection, de la négociation, du suivi et de la fidélisation de la clientèle

PÉRIODES DE FORMATION EN ENTREPRISE

ATTESTATION

Je soussigné………………………………… , Chef d’établissement

De l’établissement……………………………………………………………………………

certifie que

NOM : ………………………………………. Prénom : ………………………..…………

inscrit dans l’établissement que je dirige, en classe de baccalauréat professionnel VENTE (prospection, négociation, suivi de clientèle) a suivi, conformément à la législation en vigueur, des périodes de formation en entreprise d’une durée de 18 semaines.

	NOM ET ADRESSE DE L’ENTREPRISE (et / ou CACHET)
	PÉRIODE
	NOM DU TUTEUR ET SIGNATURE (si possible)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Le…………………………


Signature (et cachet de l’établissement)

